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MAESTRIA EN GERENCIA COMERCIAL Y MARKETING ESTRATEGICO

FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS
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ENFOQUE DE LA MAESTRIA

Para el profesional al que le apasiona el area comercial y estratégica, la Maestria en Gerencia Comercial y Marketing Estratégico busca desarrollar
las habilidades de planificacion, administraciéon y control para definir la estrategia comercial de una organizacién, contribuyendo al desarrollo de
los negocios a través de la creacion de productos y la implementacion de estrategias innovadoras de marketing con el propdsito de segmentar
los mercados para sobrellevar los desafios de las diferentes industrias y contribuir a la sostenibilidad de la organizacion.

Con un enfoque en marketing estratégico, el programa le brinda al profesional o especialista las herramientas necesarias para determinar las
necesidades actuales y futuras de los clientes y localizar nuevos nichos de mercado a través del disefio de un plan de accién enfocado en alcanzar
los resultados esperados.

- Titulo Posgrado en Especialidad en Gerencia Comercial / Aprobado Ciclo 1,2,3
- Titulo Maestria en Gerencia Comercial y Marketing Estratégico / Aprobados los 5 Ciclos

- Estratega Comercial
- Gerente Comercial
- Negocios

- Mercadotecnia
- Gerente de Marca
- Trade Marketing

- Fundamentos de Marketing

- Marketing Management

- Gestién Econémico - financiero en marketing - Decisiones estratégicas del plan de marketing
- Estrategias de comunicacion integral - Marketing de servicios

- Gerencia de productos y marca - Innovacion estratégica
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'% - Pricing y definicidn del valor de la oferta 'E - Supply Chain Management, cadena de suministros
ec - Eticay desarrollo Profesional g - Simulador Il
§ - Andlisis de la conducta del consumidor y neuromarketing E - Gestidn estratégica de Marca/Branding
ec - Simulador | (= Inteligencia estratégica de mercados
C Estrategias de marketing y gestion de canales de distribucion fisica @ - Customer Intelligence y fidelizacién de clientes

- Previsién comercial - Marketing digital

- Investigacion de mercados - Simulador IV

- Estrategia comercial - Proyecto de Graduacioén

- Simulador I

REQUISITOS DE INGRESO

- Fotocopia legible del DPI
- Certificacion de nacimiento en original extendida por el RENAP
- Certificacion general de estudios nivel medio
- Fotostatica de titulo en tamafio 5x7 pulgadas (ambos lados)
- 3 fotografias tamafio cédula en blanco y negro o a color
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